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PARCERIA
IDEAAS - GRUPO FLOPAL/AMBAR

O PROJETO LUZ AGORA:

FORNECIMENTO DE ENERGIA
ELETRICA COM ENERGIAS
RENOVAVEIS PARA AREAS

REMOTAS OU ISOLADAS



ODbjetivos:

= Prover acesso a energia elétrica para nucleos de
funcionarios localizados nas areas florestais da
empresa;

= Promover melhoria nas condicoes de bem estar dos
funcionarios;

= Acao de responsabilidade social corporativa;
= Substituir energias nao-renovaveis vs. Renovaveis;

= Testar modelo de negdcios e gestao em uso de
energias renovaveis;

= Demonstrar a viabilidade do modelo para emprego
pele comunidade local



IDEAAS

EXPERTISES:

= Desenvolvimento de Modelos para Acesso a Eletricidade em
areas remotas ou isoladas;

m Aplicacao de energias renovaveis para geracéo de renda e
desenvolvimento local.




IDEAAS & Projeto Luz Agora

B 1999: Concepcéo do Projeto “O SOL BRILHA TODOS”(Luz

Agora);
2000: Vencedor do Concurso “Empreendedor Social 2000 —

ASHOKA EMPREENDEDORES SOCIAIS/ McKinsey
Consultoria. SP.

2000: Assinatura do Convénio com Solar Development
Foundation: Desenvolvimento do Plano de Negdcios.

2001: Vencedor do Prémio “The Tech Museum Awards —
Categoria Desenvolvimento Econémico”- Museu de Ciéncia e
Tecnologia - Santa Clara University & United Nations University.
CA/USA.

2001: Prémio “Personalidade da Tecnologia — Area de
Eletrificacao Rural” — SEESP.



PROJETO “O SOL BRILHA PARA TODOS”

Etapa 1.
» Conceito de Negocio (2000 — 2002);

» Estudo de Perfil de Consumidor (2001 —
2002);

» Estudo de Condicoes Locais (Arranjo
Institucional) ;

» Estudo de Modelo de Negocio/Viabilidade
EconOmica Financeira;



PROJETO “O SOL BRILHA PARA TODOS”
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ETAPA 2: TESTE DO MODELO
Pré-Teste: 2002 — 03 unidades (Encruzilhada do Sul/RS)
Teste: 2003/04 — 40 unidades

Investimentos totais em ~US$ 250.000 —empréstimo padréao,
empréstimo condicional, contrapartidas

Registrado no INPI / Propriedade Intelectual

ETAPA 3: Plano de Negdcios (out. 2004)
ETAPA 4. Implantacao do Modelo ( 2005)



Rapida descricao do Modelo

(cont.)

= Aluguel de geradores/prestadores de servico;

m Usuario recebe treinamento e acompanhamento;
= Paga um valor mensal;

= Nao faz investimentos;

= Na&o tem a responsabilidade pela troca de baterias e custos de
manutencoes;

= Arranjo e desenvolvimento local para manutencéao e fornecimento de
utilidades e pecas de reposicao;

m Definicdo de areas de abrangéncia/nucleo de atendimento + SAC;

= Acompanhamento e visitas de poés instalacao;




Cozinha, Banheiros,

Demandas Atendidas Atualmente
Oficina, Almoxarifado,
]

Alojamentos, Refeitorio,
lluminacéao
Caminhos

Internet, Telefone Celular,

LTl ool TV/Antena Parabdlica

Adua Bombeamento e
9 Tratamento
Conservacao de

. Freezer, Geladeiras
Alimentos

Carga de celular, laptop,
magquina fotografica,
radios,
intercomunicadores

Outros
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Conclusoes

= O modelo proporciona um rapido
acesso a energia elétrica em areas
remotas, sem necessidade de
Investimento pelas empresas,;

= Substituti competitivamente servigos

energéticos com geradores a oleo
diesel




Conclusoes

= Eliminacao do sentimento de
Isolamento pela melhoria nas condicoes
de estada,acesso a telecomunicacgoes:
telefonia celular, televisao,
radiotelefonia;

= Tecnologia e Modelo de Gestao
confiavel,

= Protocolo de Gestao Especifico — 38
atividades




Conclusoes

= Replicabilidade — Valor Social da
Empresa

= Solucao inovadora e sustentavel para
um problema persistente

= Demonstracao da Viabilidade e
Importancia da Parceria Setor Privado —
Terceiro Setor.




MUITO OBRIGADO!

Fabio Rosa - IDEAAS
fabrosa@terra.com.br






